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Jak Twéj sklep meblowy sprosta wyzwaniom nowej rzeczywistosci?

Godzina Tytut wystgpienia Prelegent
Elzbieta Roeske,
. . . . Wice Prezes
11.00-11.10 Rozpoczecie wydarzenia MEBLE POLSKA Edycja Specjalna 2021
Zarzadu Grupa
MTP
Jak dopasowac oferte sprzedazowg i dziatania marketingowe sklepu meblowego do
nowych oczekiwan klientow?
Jerzy Osika

11:10 - 11.55 | gk nowa rzeczywistos¢ wplyneta na zmiany w stylu zycia konsumentéw i ich potrzeby zwigzane PROMEDIA
z zakupem mebli i innych artykutéw wyposazenia wnetrz? Jak dopasowac oferte Twojego sklepu
do nowych oczekiwan klientow? Z jakich dziatari marketingowych warto skorzystac, by pozyska¢
klientow? Udziat w wykfadzie pomoze Ci znaleZ¢ odpowiedzi na te pytania.

W jaki sposéb narzedzia visual merchandisingu i nowe technologie pomogg Ci
zwiekszy¢ sprzedaz w salonie meblowym?

12.00-12.45 Wraz ze zmianami zachowarn zakupowych klientéw, zmienia sie visual merchandising w Jerzy Osika
sklepach meblowych i rosnie jego znaczenie. Coraz bardziej powszechne staje sie wykorzystanie, | PROMEDIA
w sklepach z meblami, nowych technologii, ktére sprzyjajq bezpiecznym zakupom i wspierajg
sprzedaz. Jesli uwazasz, Zze jednym ze sposobdw na przetrwanie jest rozwdj, to jest to wykfad dla
Ciebie
Jak, dzieki skutecznym technikom sprzedazy, zyskasz i utrzymasz klientéw Twojego
salonu meblowego?

13:00 — 13:45 | Wedtug badania SAS Institute, az 54 proc. konsumentéw deklaruje, ze zaptaci wiecej za wyzszy Jerzy Osika
poziom obstugi w czasie pandemii, a 37proc. klientow jest skfonna zrezygnowac z oferty PROMEDIA
dostawcy juz po pierwszym ztym doswiadczeniu. Jak sprostasz wyzszym wymaganiom klientow?

W jaki sposéb dostosujesz techniki sprzedazy do ich nowych oczekiwari? Co zrobisz, by klienci
czesciej wracali do Ciebie na zakupy? O tym porozmawiamy podczas tego wyktadu.
Stan na 24.05.2021
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Wtorek: 25.05.2021

Polska branza meblarska po roku od wybuchu pandemii SARS-COV-2

Godzina Tytut wystgpienia Prelegent
Kamil
. . Mikotajczyk
10:00 — 10:45 | Polska branza meblarska — komentarz rynko erspekt na rok 2021.
z Z rynkowy | perspektywy Santander Bank
Polska
Jak skutecznie rozwija¢ biznes Home&Decor w segmencie e-commerce B2B na
rynkach zagranicznych?
Tomasz
Sprzedaz produktéw z kategorii Home & Living w kanale e-commerce niesie ze sobg szereg Kosobucki
11.05-11.50 wyzwari. Odpowiedne przygotowanie Twojego biznesu do sprzedazy online, znalezienie Jakob Nyiré
doswiadczonego partnera online oraz odpowiedni podziat kompetencji w ramach faricucha WAVYFAIR !
wartosci pozwoli tatwo wprowadzi¢ Twoje produkty oraz szybko wyskalowac biznes na rynkach
zagranicznych.
. L . " Tomasz
Polska branza meblarska — wnioski po roku trwania pandemii SARS — COV -2 na . .
12.10-12.55 odstawie raportu Polskie Meble Outlook (spotkanie w jezyku angielskim) Wiktorski
P P P JzyKtiang B+R STUDIO
E-commerce w formule B2B — prezentacja wnioskéw z raportu Santander Bank.
Poc.fczas tego spotkania postaramy sie odpowiedzie¢ miedzy innymi na pytania: Maciej Nafecz
13.15 - 14.00 Ilej.est wart rynek e-commerce B2B W Polsce? Santander Bank
Jakie sq zalety tego modelu sprzedazy? Polska
Jakie sq najwieksze firmy sprzedajgce w modelu e-commerce B2B?
Na jakich rynkach upowszechnit sie ten model, gdzie jest jeszcze potencjat?
Jakie sq bariery w rozwoju e-commerce B2B w Polsce?
Zmiany cen detalicznych mebli na ryku meblarskim — wnioski z nowego badania B+R Tomasz
14.35 - 15.20 STUDIZ) y y & Wiktorski
’ B+R STUDIO
Stan na 24.05.2021
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Sroda: 26.05.2021

Instrumenty wsparcia eksportu sposobem na rozwaj sprzedazy mebli na rynkach eksportowych.
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Godzina Tytut wystgpienia Prelegent
Piotr Maciaszek
10:00 — 10:50 N t ia ek tu dost h KUKE KUKE
: : owy system wsparcia eksportu dostepny w ramach grupy Piotr Paczyriski
KUKE FINACE
Santander Trade Portal - jako narzedzie wsparcia handlu zagranicznego dla firm. Anna Wierzbicka,
. . . . . . . . RObert
11.10 - 12.00 Podczas tc’egc.) spotkarya postt_zramy fle 'O’dpt?WIedZIEC miedzy innymi na pytania: Fedorowicz
- Jak wspdlnie z bankiem mozna zmienic taricuch dostaw?
Lo Santander Bank
- Jak znaleZ¢ wiarygodnego partnera handlowego?
- Jak zabezpieczyc transakcje? Polska
Anastazja
Wsparcie PAIH w internacjonalizacji dziatalnosci i promocji na rynkach Kaczmarek,
12.20 - 13.10 SWIatF)WVCh, prezen.taqa pl’Ojt'EktOW Polsku? Mosty Technologiczne, E).(po 2029 Angelika Wojcik,
Dubaj oraz zachety inwestycyjne w Polsce i nowe zasady przyznawania grantéw .
rzadowych Natalia
Dabrowska, PAIH
Faktoring miedzynarodowy FCl w Santander Bank
Zwiekszenie bezpieczeristwa transakcji handlowych z odbiorcg to jeden z elementéw na
ktory szczegdlnie uwage zwracajq eksporterzy. Ciekawym rozwigzaniem jest tzw. Faktoring
eksportowy w systemie dwoch faktoréw (bez regresu), w ktérym ryzyko niewyptacalnosci Dorota
Odbiorcy zagranicznego przejmuje na siebie Partner Importowy (faktor zagraniczny Szczesniak,
13.30-14.15 dziatajgcy w kraju Odbiorcy). Ten rodzaj faktoringu gwarantuje pfynne finansowanie Maciej Mocek
biezqcej dziatalnosci nawet w przypadku braku zapfaty ze strony Odbiorcy. Santander
Podczas tego spotkania postaramy sie odpowiedzie¢ miedzy innymi na pytania: Factoring
- Jak znalez¢ i zweryfikowac kontrahentéw zagranicznych?
- Jak zabezpieczy¢ ptatnosci od odbiorcow?
- Jak sfinansowac sprzedaz?
- Jak sprawdzi¢ wiarygodnos¢ firmy, z ktorg chcesz wspotoracowac?
Stan na 24.05.2021
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Perspektywiczne rynki eksportowe — poznaj je razem z PAIH.

Godzina Tytut wystgpienia Prelegent
10.00-10.30 ABC Eksportu — czyli pierwsze kroki w eksporcie. Wojciech Nowicki, PAIH
Bogactwo sektora meblowego na rynkach arabskich. Jacek Grad, PAIH
Radostaw Kyc, ZBH Rijad
10:50-12.20 Rynek GCC (Gulf Cooperation Council), rézne segmenty, oblicza i Jarostaw Al-Abbas, ZBH Kuwejt
podejscia do biznesu w podziale na kraje: Arabia Saudyjska, Kuwejt i Adil Abdelwahab, ZBH Dubaj
ZEA. Ziad Abdulkarim, Riyadh House
Justyna Lipczynska, PAIH
Potencjat i wyzwania branzy meblowej w Europie. Anna Polanska ZBH Frankfurt,
) ) ] ) ) Barbara Kamiriska-Szuba ZBH
13.10-14.50 Panel dyskusyjny z uc{z:aflem eksperto'w z'Zt.Jgranlcz"n'ych Bu{'r' Wiederi, Kajetan Rosciszewski ZBH
Han;llc;wyc.h. v;/A;strn, Nlemczeih& VI'/Iel'kIEJ Bry'ttacgig Aj Francji i Paryz, Wojciech Stando ZBH
rzedstawiciela biznesu, z uwzglednieniem sesji . .
p gl / Londyn, Magdalena Majkowska,
Pracownia Stolarska Majkowski
15.10-15.40 Specyfika wejscia na rynek amerykanski. Aleksandra Soroczynska, PAIH
. L. Zack Labieniec, ZBH Toronto
16.00-16.30 Rynek kanadyjski w kontekscie CETA. Romi Jaszczynski, ZBH Toronto
Sektor meblowy w Kolumbii. Jak skutecznie wejsé na rynek.
16.50-17.20 Celem wystgpienia jest przedstawienie panoramy sektora meblowego | Dorota Siry, ZBH Bogota
w Kolumbii. Charakterystyke lokalnego rynku i potencjat dla polskich
mebli oraz wskazowki jak sobie skutecznie rozpoczqc eksport.
Stan na 24.05.2021
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